
Petri Katajamäki  

Petri on vien*hommissa ollut monessa mukana ja on uransa aikana mm. johtanut useita 
suomalaisten yritysten tytäryh*öitä ja niiden myyn**imejä maailmalla; vastannut 
lisenssivalmistuksesta; valinnut, vaihtanut ja ir*sanonut maahantuojia ja agen;eja; 
myynyt tytäryh*öitä; luonut ja muu;anut yritysten vien*strategioita, koulu;anut 
yritysten johtoa kul;uurieron tunnistamisessa ja neuvonut lukuisia pk-yrityksiä 
vien*polkujen eri vaiheissa. 

Yhtenä isoimpana onnistumisena on suomalaisen pk-yrityksen kansainvälistymisstrategian muu;aminen 
radikaalises* siten, e;ä aikaisemmin toiminut tappiollinen malli muute?in 3 kuukaudessa posi*iviseksi. 

Petri pystyy kokemuksensa avulla sparraamaan yritysten vien*strategioita ja voi esimerkkien avulla au;aa 
yritystä kansainväliseen menestykseen! 

Petristä ja hänen osaamisestaan saa lisä*etoja osoi;eesta: www.visumconsul*ng.fi 

http://www.visumconsulting.fi

